Laudatio Richard Thaler

Vase Magnificence, Magnifici, Spectabiles, Honorabiles, damy a panové, mili

hosté!

Je pro mne velkou cti, Ze vam dnes mohu predstavit kandidata na udéleni
nejvyznamngjSiho ocenéni Vysoké Skoly ekonomické v Praze-Cestného

doktoratu-profesora doktora Richarda Thalera.

Profesor Richard Thaler je mezinarodné uznavanym védcem v oblasti

behavioralni ekonomie a jednim z ptednich svétovych intelektualii soucasnosti.

Zijeme v dob&, kdy ekonomickid paradigmata fungujici desitky let
prestavaji platit. Tak mozna i proto se trochu s nadsazkou da fici, ze snad jeste i
nektefi z nas se doziji toho, ze Se z behavioralni ekonomie Stane proud nejen
alternativni, ale proud hlavni. Profesor Thaler vysledky svého védeckého badani
uspeésné aplikuje v praxi, jak pisobenim v privatnim sektoru, tak plisobenim ve

vrcholnych hospodatsko-politickych poradenskych funkcich.

Narodil se v roce 1945 ve mésté East Orange ve staté¢ New Jersey, je Zenaty a ma
3 déti. Mezi jeho zéliby patifi mimo jiné golf, dale pak nejen archivace, ale
I konzumace dobrych vin. Univerzitni ekonomické vzdélani ziskal na Case
Western Reserve University a nasledné na University of Rochester, kde ziskal
doktorsky titul. Zde také zahajil drahu vysokoskolského ucitele. Dale pisobil
na Cornellové univerzité, Univerzit€ Britské Kolumbie, Massachusetts Institute
of Technology, Stanford University. Od roku 1995 je profesorem ekonomie

a behavioralnich véd na University of Chicago.



Profesor Thaler je povazovdn za jednoho z nejvyznamnéjSich prukopnik
behavioralni ekonomie. Behavioralni ekonomie predstavuje smér, ktery si klade
ambice prinejmensim doplnit ekonomii hlavniho proudu o psychologicky
realismus. Behavioralni ekonomie se pokousi rozvinout klasické ekonomickeé
modely o poznatky z psychologie, piedevS§im na zakladé experimentl
a pozorovani lidského chovéani. Zkouma4, jaky vliv na ekonomické chovani maji
napiiklad zvyky, nalady, pfedsudky, altruismus a pro¢ se za urcitych okolnosti
lidé nechovaji podle konceptu ,homo economicus®. Behavioralni ekonomie
testuje zakladni pfedpoklad ekonomie — raciondlni chovani prostfednictvim
riznych metod, mimo jin€ 1 experimentd. Behavioralni ekonomie zamétujici se i
na psychologii ¢loveéka a jeho rozhodovani ptinasi praktické vysledky, jez lze
nalézt v Cinnosti vlad USA a Velké Britanie. Profesor Thaler ve svém vyzkumu
spojuje ekonomii, finance a psychologii. Je také jeden ze zakladetell

souvisejiciho ekonomického oboru behavioralnich financi.

Profesor Thaler béhem své bohaté védecké kariéry publikoval vice jak 100
odbornych stati v American Economic Review, Journal of Political Economy a
dalSich. Dale vydal 6 knih, z nichzZ lze uvést Kvaziracionalni ekonomie, Prokleti
vitéz(: Paradoxy a anomalie ekonomického zivota. Kniha Nudge z roku 2008 (v
Gestind vydana pod nazvech ,.Stouch®), kterou napsal spoleéné s Cassem
Sunsteinem, se stala svétovym bestsellerem. V podtitulu nese nazev ,,Jak postréit
nebo piimo ,,post'ouchnout® lidi k lepSimu rozhodovani o zdravi, majetku a Stésti*
a popisuje metodu takzvaného libertarianského paternalismu, podle n¢hoz je
potieba ovliviiovat rozhodovani lidi, aby Zili ,,dé€le, zdravéji a 1épe®. Financial
Times a Economist tuto publikaci vyhlasily knihou roku. Profesor Thaler ve svém
vyzkumu 1 publikacich tzce spolupracoval ¢i spolupracuje s véhlasnymi

autoritami jako je Daniel Kahneman, Amos Tversky, Robert Shiller a dal§imi.



Profesor Thaler zastava fadu vyznamnych postii ve védeckém svété a angazuje se
I v soukromém sektoru a ve vrcholnych hospodarsko-politickych poradenskych
funkcich. Na Chicagské universit¢ vede profesor Thaler Centrum pro vyzkum
rozhodovani. Plsobi také jako president Americké ekonomické asociace a
spolufeditel v Narodnim institutu pro ekonomicky vyzkum spolu s Richardem
Shillerem. Profesor Thaler aplikuje vysledky svého védeckého badani 1 v praxi.
Zalozil a vede investi¢ni spole¢nost Fuller & Thaler Asset Management, jejiz
investi¢ni strategie je zaloZena na aplikaci poznatk behavioralni ekonomie na
kapitalové trhy. Pisobi také jako formalni poradce vlady Velké Britanie

a premiera Camerona a neformalni poradce prezidenta Obamy.

Za jeho ptfinos v rozvoji ekonomického mysleni mu byla udélena fada ocenéni
jako napt. TIAA-CREF Paul Samuelson Award; Keil Global Economy Prize;
CFA Institute Nicholas Molodovsky Prize, ¢i Cestny doktorat na Case Western

University, University of Rochester a Erasmus University.

Profesor Thaler byl také zafazen do okruhu nejuzSich kandidati na ud¢leni
Nobelovy ceny za ekonomii. Za piinosy v piibuznych ¢i identickych oborech
ekonomie toto ocenéni obdrzeli jiz Herbert Simon (1978) a Daniel Kahneman
(2002). Je ptimo symbolické, Ze je to praveé dnesni den, 10. prosince, kdy se
Nobelovy ceny piedavaji. Pieji profesoru Thalerovi, aby toto ocenéni piisti ¢i
prespftisti rok mohl ve stejny den piebirat.

Udgéleni titulu Doctor oeconomiae honoris causa profesoru Richardu H. Thalerovi
zapada do profilu Vysoké Skoly ekonomické jako Spickového védecko-
pedagogického univerzitniho pracoviits, (NEJLEPSI EKONOMICKE
UNIVERZITY VE STREDN{ A VYCHODNI EVROPE ROKU 2015), kde je
rozvijena nejen ekonomie hlavniho proudu, ale rovnéz i alternativni ekonomické
pristupy, jeZ mohou napomoci rozvijet stavajici ekonomické modely a piedevsim
doplnovat je v oblastech, kde je jejich funk¢énost omezend. Profesor Thaler je

zosobnénim moderniho multidisciplinarniho piistupu k feSeni redlnych problémi

3



mezilidskych interakci a analyzy chovani lidi. Jeho intelektudlni ¢innost jako
hlavniho pfedstavitele moderniho vlivného proudu behavioralni ekonomie mize
byt velkou inspiraci pro akademickou obec Vysoké Skoly ekonomické.
Nejnovéjsim dilem profesora Thalera je kniha ,,Misbehaving: The Making of
Behavioral Economics®. V této knize profesor Thaler popisuje formou memoart,
jak tvoril fundamenty behavioralni ekonomie a konfrontuje je s fundamentalnim
proudem formalnich ekonomickych modeld postavenych na racionalnich
oc¢ekavanich, kter¢ dominovaly ekonomii po celé fadu let. V porovnani
s ekonomickymi jedinci popsanymi ve formalnich modelech -, bytostmi, které
Thaler nazyva Econs‘- se lidé chovaji Spatné. Jsou pfili§ sebevédomi, neignoruji
utopen¢ néklady, ale jednaji tak, jako kdyby tyto ndklady bylo moZzné ziskat zp¢t.
Lid¢ postradaji silu viile a bojuji se sebekontrolou. Dovolte mi zavérem, abych
citoval z této nejnovejsi knihy profesora Thalera. V roli poradce pro behavioralni
tym Nudge Unit, vytvofeny premiérem Davidem Cameronem v roce 2009,
profesor Thaler zdlraznil dvé zakladni idey, které se staly ,,mantrou‘ pro cely
tym.

Prvni: “If you want to encourage someone to do something, make it easy.*
Druha: “ We can’t do evidence-based policy without evidence.*

Behavioralni védy vychazejici z dél Richarda Thalera byly zakomponovany do
uvah ekonomickych pracovist napfi¢ svétem a jeho domovskd univerzita
vytvofila tym s vlastnim behavioradlnim pohledem. Profesor Thaler zdlraziiuje:
,,Encourage your own governments to do likewise. The failure to do so amounts

to serious misbehaving.” (s. 345).
Je mi velkou cti, Ze mohu v tento vyznamny den stat po boku profesora Thalera.

Dé&kuji za pozornost



